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Dimensao TICE.pt

Trabalhadores Volume de Negocios (VN) (VAB)

Valor % ME % ME %
Total da Economia 3.717.920 100,0 173.000 100,0% 82.736 100,0
TICE.PT 80.519 2.2% 17.297 10,0% 5.616 6,8%
CoimpelEmizs € 3.272 0.1% 514 0.3% 4 0.0%
placas
Computadores e 874 1,1% 369 0,2% 44 0,1%
periféricos
SGUIEEIMETITE & 5.878 0,2% 936 0,5% 188 0,2%
Cabos
Cabos 2.891 0,1% 641 0,4% 106 0,1%
Comercio 8.961 0,0% 3.064 1,8% 382 0,5%
Operadores 17.200 0,5% 8.208 4,7% 3.334 4,0%
Informatica 41.443 1,1% 3.565 2.1% 1.558 1,9%

Fonte: MEE e INE (2009)



Dimensao TICE.pt

Trabalhadores Volume de Negécios (VN) (VAB)
2009
M€ % M€ %

Valor % () ()

feiEel] G, 3.717.920 100,0 173.000 100,0% 82.736 100,0
Economia
TICE.PT 80.519 2,2% 17.297 10,0% 5.616 6,8%
Industria 12.915 0,3% 2.460 1,4% 342 0,4%
Comercio 8.961 0,0% 3.064 1,8% 382 0,5%
Operadores 17.200 0,5% 8.208 4,7% 3.334 4,0%
Informética 41.443 1,1% 3.565 2,1% 1.558 1,9%

Fonte: MEE e INE (2009)



Dimensao TICE.pt

Fonte: MEE e INE (2009)



Dimensao TICE.pt

Informatica

-

675

Hw
1.505

Servigos
1.385

Fonte: MEE e INE (2009) + Estudo Augusto Mateus e Ass (2010)



Volume de Exportacoes

Caracteristica Dimensao do Sector

Numero de Empresas 15.374
Numero de Exportadoras 2.246
Volume Negdcios 17.300 M€
Volume de Exportagoes 3.037 M€
Percentagem de Exportagoes 17,6%

Fonte: D&B para o TICE



Dimensao das Exportadoras

Dimensao # empresas (M€) (M€)

Grande 52 1883 36,21
Media 163 616 3,78
Pequenas 550 354 0,64
Micro 1481 183 0,12

Fonte: D&B para o TICE



Conclusao

e Sector muito vasto e diversificado:
—10% do PIB
— 6.8% do VAB
— 2.2% dos Trabalhadores

* Intensidade de Exportacoes baixa
—17,6%
— 62% atraves de grandes empresas
- Micro empresas exportam cerca de 120K€ cada



Associados do TICE.pt

N2 Empresas 46 15374 0,3%
N2 Empregados 8.913 80519 11%
Volume de Negocios 2.560 17297 14,8%
VAB 673 5616 11,9%
Volume de

Exportacao 493 3036 16,2%

- [Cltice.pt




Avaliacao da experiéncia actual

* Principais resultados

— Funcionamento
* Aumento significativo da interacgdao com os associados (actuais e novos)
— Caracterizacao do Sector
e Estudos e eventos de divulgacao
— Networking e divulgacao
e Plataformas de informacao e eventos
— Promocgao de negdcios
e |dentificando complementaridades entre parceiros
* Relagdao com o aicep e utilizagao dos sdcios empresarias
— Insercao em redes internacionais
* Efectuada através de associados
e Contactos estabelecidos com clusters europeus...em processo de formalizacao.

e Modelo de financiamento
— Quotas dos Associados e Financiamento de fundos estruturais

B “ [Cltice.pt




O que querem os associados?

e Possiveis accoes (lista em validacao)

— Conhecimento do sector (interesse dos associados
variara muito consoante o tipo de empresa);

— Definicao de uma agenda de desenvolvimento para o
sector;

— Apoio as exportacoes;
e Criacao de demonstradores;
e Articulacao com diplomacia econdmica;

— Apoio ao empreendedorismo;
e Captacao e Articulacao com Investidores;
e Articulacao com iniciativas governamentais;

— Apoio a candidaturas ao 82 programa Quadro;
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