
 

	 	 	 	 	 Tipologia	da	empresa		 Comparticipação		 Comparticipação	
	 	 	 	 	 	 da	Empresa		 da	Empresa/Mensal
	 	 	 	 	 	 	 18	meses
	 	 	 	 A	 Microempresa   1.620,00 € (1)  90,00 € 
	 	 	 	 Diagnóstico	à	Empresa  Pequena e  2.475,00 € (2)  137,50 € 
	 	 	 	 (Obrigatório)	 Média	Empresa
	
	 	 A	 	 B  Microempresa  2.520,00 € (1)  140,00 € 
	 	 Diagnóstico	à	Empresa	+	 Plano	de	 Pequena e  4.950,00 € (2) 275,00 € 
	 	 (Obrigatório)	 	 Internacionalização	 Média	Empresa

															A	 	 B	 			 C	 																																								Custo	total	 Comparticipação		 Comparticipação	 Comparticipação	da
						Diagnóstico	 	 Plano	de	 	 Operacionalização	 	 	 QREN	/	AIP		 da	Empresa	 Empresa	/	Mensal
						à	Empresa	 +	 Internacionalização	 +	 do	Plano	 Mínimo	 				Máximo	 	 	 Os	custos
(Obrigatório)      20.000,00 €   50.000,00 €  45% dos 55% dos totais serão
	 	 	 	 	 	 	 custos	 custos	 repartidos
	 	 	 	 	 	 	 totais	 totais	 durante	18	meses	
	 	 	
	 	 	 	 +
	 	 	 	 Actividade					                       24 meses do salário do quadro a 45% 55%
	 	 	 	 Complementar			                      integrar, no máximo de 1870 €     
	 	 	 	 Integração	de	Quadros										mensais,	acrescido	de	encargos	sociais	 	 	 	
	 	 	 		 	 																						
                               ( 1) Após comparticipação QREN/AIP de 50% do custo total  (2) Após comparticipação QREN/AIP de 45% do custo total

Custos AssoCiAdos
 

Na	conjuntura	actual	revela-se	um	imperativo	o	apoio	às	PME,	no	esforço	de	
internacionalização	e	aumento	das	exportações	das	empresas	nacionais.	

Com	este	objectivo,	a	AIP	concebeu	um	programa	estruturado	de	interven-
ção	nas	PME,	que	consiste	no	apoio	à	promoção	internacional	das	empresas	
com	 efectivo	 potencial	 expor tador,	 auxiliando-as	 na	 necessária	 e	urgente	
reorientação	das	suas	estratégias	de	desenvolvimento	para	os	mercados	externos.

A empresa poderá cumulativamente beneficiar dos seguintes apoios:

	 1.	Diagnóstico	ao	seu	potencial	de	internacionalização;
	 2.	Desenvolvimento	de	um	plano	de	 internacionalização	à	medida	de	cada		
	 	 empresa;
	 3.	Participação	em	workshops	de	informação	especializada;
	 4.	Consultoria	focalizada	para	operacionalização	do	plano	de	acção;
	 5.	Participação	em	Missões	Empresariais,	Feiras,	Encontros	B2B	ou	outras	
	 	 formas	de	abordagem	aos	mercados;
	 6.	Realização	de	estudos	de	mercado	e	planos	de	promoção	de	produtos	
	 	 para	novos	mercados;
	 7.	Possibilidade	de	integração	de	quadros	superiores,	para	apoio	à	implementação	
	 	 das	estratégias	de	internacionalização.

 

oPÇÕEs dE iNtERVENÇÃo:

A	SUA	EMPRESA	TEM	INTERESSE	EM	INICIAR	
UM	PROCESSO	DE	INTERNACIONALIZAÇÃO?

Não	perca	a	oportunidade	
de	colocar	a	sua	empresa	
a	exportar	pela	1ª	vez!

Todas	as	empresas	
interessadas	deverão		
enviar a ficha de intenção 
de	candidatura,	,	por	
e-mail	ou	por	fax,	
para	a	AIP	até	ao	próximo	
dia	20	de	Outubro.
A	manifestação	de	
intenção	será	objecto	
de	selecção	e	acordo	
após	a	aprovação	do	
projecto.

Qualquer	informação	
adicional	contactar	pelo	
telefone	213	601	048

A    ACtiVidAdE
    ComPlEmENtAR  
Diagnóstico	Empresa	 B	 	 	 	
(obrigatório)	 	 	 	
	 Plano	de		 C Integração	de	quadros
	 Internacionalização	
	 	 Operacionalização	
Avaliação do potencial: Consultoria para: do plano • Apoio à contratação
	 	 	 	 			de	novos	Quadros
• Produtos e Serviços • Elaboração de um Operacionalização do plano    Técnicos para a
   Preços, Canais, Processos    Plano Individual de acções definidas,     Empresa durante
			Recursos	Humanos	 			de	Internacionalização	 podendo	incluir,	entre	outras,		 			24	meses,	para
• Promoção e Comunicação • Identificação de acções as seguintes:    acompanhamento das
• Situação técnica,     conjuntas      acções a desenvolver
   económica, financeira  •  Workshops de
• Rede de Fornecedores       informação;
			e	Parcerias;	 	 	 	
• Posição Concorrencial  •  Acções sobre mercados:
• Outras   – Primeira visita
   – Participação em missões  
	 	 	 empresariais	em	grupo	 	 	
   – Agenda de contactos e      
	 	 	 visitas/reuniões	com	 	 	
	 	 	 potenciais	clientes;
   – Participação em feiras 
	 	 	 ou	mostras	nacionais	
	 	 	 ou	internacionais;
   – Estudos de mercado
   – Acções e materiais
	 	 	 promocionais	para
	 	 	 implantação	
	 	 	 nos	mercados

  •  Consultoria especializada

dEstiNAtáRios: PmE que pretendam exportar pela primeira vez e localizadas nas Regiões Norte, Centro ou Alentejo (Nut ii).  

CliquE E ACEdA 
à FiChA dE iNsCRiÇÃo


