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FNABA é associada da EBAN e 
membro honorário da WBAA 

INVICTA ANGELS  é membro fundador da 

 2007, diversas BANs foram criadas, 
cinco das quais constituíram a FNABA 

 2011, criado fundo de 42 Milhões euros p/ BA (Fundo Co-Investimento Compete). 

 2012, Portugal, através da FNABA, assume Presidência da EBAN.  

 2008-10, FNABA - Fundos Co-Investimento  
    / Compete, PME Investimentos, IAPMEI, Caixa Capital, … 



ASSOCIAÇÕES DE BUSINESS ANGELS 

MEMBROS 

» Invicta Angels, Porto 

» Assoc. Investidores Capital Risco, Covilhã 

» Clube de BA Cascais 

» Business Angels Club, Oeiras 

» Business Angels Club de Lisboa 

» Assoc. de Business Angels do Algarve 

» Vima Angels (Guimarães) 

» Clube de BA, Alentejo 

» Coimbra - Centro Business Angels 

» Clube de BA, Marinha Grande 

» Clube de BA, Santarém 

» Clube de BA, Viseu 

 

ASSOCIAÇÕES EM CONSTITUIÇÃO 

» Açores, » Madeira, » “novo clube no Norte”  



Conceito e produto 

INVICTA ANGELS / Fundo INDÚSTRIAS CRIATIVAS, SGPS, SA,  
investiu na Earboxwear, S.A., detentora da marca earBOX. 



 Earboxwear, SA …  earBOX 

INVICTA ANGELS 
investiu 265.000 eur. 
“roupa e música”  
Vestuário Técnico. 



 
 
 
O que estamos a preparar 
 
 
O que queremos conseguir 

 
 

O que conseguimos  

O que existia 

 
 
 
 
 
 

Investimento 2011 

Investimento 2013 

2013,  “nova ronda de Investimento” 

Marca de streetwear, alia design cool à música, pela 

integração de colunas  de som nos seus produtos:  

 

 

 

- Sweat shirt; Poncho; Casaco; T-shirt e Cachecool. 



Marketing e Comunicação > componente do investimento, nomeadamente na divulgação da MARCA 



1. Promotores demonstram conhecimentos do produto e do mercado e estão totalmente 
comprometidos com o projecto.  

2. Parceria com a Confecções é muito positiva pois permite testar soluções e desenvolver 
protótipos quase em tempo real, para além de proporcionar as instalações físicas. 

3. Promotores já realizaram muito trabalho, … 

4. 2012 foi ano de prova do conceito, de posicionamento. Visou fundamentalmente perceber a 
receptividade do mercado e dar notoriedade à marca.  

5. Análise inicial do projecto feita por 3 business angels do Invicta Angels. Posteriormente um 
outro business angel deu suporte à estratégia de venda e melhoria de processos. A equipa 
executiva da Invicta Angels iniciou em 2012 um acompanhamento e controlo da vertente 
financeira e apoiou na reformulação de processos internos. 

INVICTA ANGELS, 2013 - Avaliação do Projecto 
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INVICTA ANGELS 
www.invictaangels.pt 

 

 

Obrigado! 
Ricardo Luz 


